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弊社が拠点とする千葉県館山市・南房総市では、少子高齢化を要

因とした「里山の荒廃」「耕作放棄地」「獣害」「空き家」といった

様々な地域課題が山積しています。そういった地域の課題を新た

な価値に変え、人と資金を地域に還元していくことが弊社のミッ

ションです。

はじめにIntroduction

地域の課題から資源を生み出し、
課題解決につなげる。



合同会社DIEM

大阪谷未久

2024年

100万円

1名

〒299-2505　千葉県南房総市宮下３３１

atelier lab.伝右衛門製作所

〒295-0045　千葉県館山市北条1625-25　YANE TATEYAMA 1階

090-2730-4716

会社概要Company Profile

会社名　｜

代表社員　｜

設立　｜

資本金　｜

従業員数　｜

所在地　｜

店舗名　｜

店舗所在地　｜

電話番号　｜
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History沿革

2022年3月　革事業スタート

2023年　千葉県ジビエレザー協議会設立

2024年2月　ビジネスコンテスト受賞

2022年4月　革小物製作会社「東屋」出向

2024年1月　合同会社DIEM設立

2024年4月　店舗開設

2021年に開設された館山ジビエセンターの皮活用と
して革事業がスタート

千葉県内の事業者と連携して「シシノメラボ」を設
立。行政と協働を目指す。

東京都両国の革小物製作会社「東屋」の協力のもと、量
産を前提とした革事業の仕組みづくりを行う。

館山ジビエセンターと東屋で培った技術をベースに革事
業を中心とした総合制作会社を設立。

館山駅前エリアの複合施設YANE TATEYAMAにて、
「atelier lab.伝右衛門製作所」を店舗として開設。

05

第6回ちばビジネスコンテストにて企業サポーター賞を4
社より同時受賞。



Mediaメディア実績
■テレビ
N H K「あさイチ」（ 2 0 2 3年 1 0 月 1 9 日）
N H K「おはよう日本」（ 2 0 2 3 年 1 1 月 2 4 日）
N H K「ひるまえほっと」（ 2 0 2 4 年 1 月 1 6 日）
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■新聞
日本経済新聞 ( 2 0 2 3 / 5 / 2 3 )
朝日新聞 ( 2 0 2 3 / 5 / 2 0 )
東京新聞 ( 2 0 2 3 / 6 / 2 9 )
読売新聞 ( 2 0 2 3 / 8 / 5 )
毎日新聞（ 2 0 2 3 / 1 0 / 1 )
日本農業新聞（ 2 0 2 4 / 2 / 2 2 )

■雑誌
けもの道  2 0 2 3年  秋号
「この職人に会いたい！　キョンを素敵な革製品にする若手マイスター」



Mission

Mission/Vision/Value

Vision

Value

ミッション

ビジョン

バリュー

地域の素材で、地域の課題の根本にアプローチするため
の人の流れと資金を生み出す

魅力的な製品や体験を通じて、多くの人に地域素材の価値
を伝え、地域への関心とポジティブな感情を生み出す。

地域の見落とされてきた資源に光を当て、質の高い製品
を製作することで価値を生み出す。

地域に資金と人を還元する
サーキュラーエコノミーの仕組みをつくる
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Mission/Vision/Value
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Point01
地域に根差した
取り組み

10年以上にわたって、
地域で取り組んできた
事業のため、地域課題
への解像度が高く、地
域の見落とされてきた
素材についての蓄積が
あります。

Point02
素材から企画製
作まで一貫体制

自社の店舗および工房
があり、原皮の収集か
ら加工・企画・製造・
販売までをほぼ一貫し
て行っているため、柔
軟な対応や魅力的な価
格設定を実現しており
ます。

Point03
環境に配慮した
高品質な商品

革のなめし加工では植
物由来の製法にこだわ
り、環境負荷を極限ま
で低減した、安心・安
全な素材となっており
ます。最後は土に還る
革「チバレザー」ブラ
ンド認証製品です。

Point04
地域課題への

貢献

本製品の売上の一部
を、獣害に悩む農家
や、獣害対策や特定外
来生物の駆除対応を行
っている捕獲現場に還
元する仕組みの構築を
進めています。

弊社の強み
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ジビエ革素材

車・ゴルフ製品

革小物製品

伝統工芸製品

ノベルティ製品

ペット用品

ワークショップ製品

アート/インテリ
アコーディネート

取扱商品Products
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委託販売
40%

卸販売
20%

OEM/ODM
20%

研修イベント・講演
20%

Transactions

弊社では、以下の取引形態・依頼に対応しております。

卸販売

委託販売

OEM/ODM

ワークショップ
イベント・講演

取引形態について
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取引実績（敬称略）
株式会社JTB千葉支店/株式会社オニオン新聞社/館山信用金庫/勝又自動車株式会社/ホテルマイグラント/株式会社ミライノラボ/館山市観光みなと課/千葉県庁自然保護課/
千葉県庁公園緑地課　他



1. 取引形態 卸販売/委託販売/OEM商品開発/ワークショップ・イベント・講演

最低発注金額は、商品によって異なります。詳しくは直接お問い合わせください。

支払い条件は、原則として月末締め翌月10日払いとなります。

納品期日は、商品によって異なります。詳しくは直接お問い合わせください。

商品の返品・交換は、原則としてお受けしておりません。
ただし、商品に破損や不良がある場合は、返品・交換を承ります。

上記以外にも、ご不明な点がございましたら、お気軽にお問い合わせください。

送料はお客様のご負担となります。

2. 最低発注金額

3. 支払い条件

4. 納品期日

5. 送料

6. 返品・交換

7. その他

取引条件Transactions
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〒294-0045　千葉県館山市北条1625-25 YANE TATEYAMA

Website: https://tateyama-gibier.jp/

Tel. 090-2730-4716

Mail: awa.gibierleather@gmail.com

関心をお持ちいただき、誠にありがとうございます。

下記までお気軽にお問い合わせください。

Instagram: https://www.instagram.com/awa_gibier.leather/


